waltungsrechtler Prof. Dr. Thomas Wiirtenberger,
Vater des Namenspartners, als of Counsel. Seine Ex-
kommt w.a. bei der staatl. Gewihrung des
Marktzugangs von Gliicksspielanbietern wie Kern-
ndantin Tipico zum Tragen, die sowohl vergabe-
als auch verfassungsrechtl. umstritten ist. Zudem
ndete die Kanzlei ihr Beratungsspektrum mit dem
ngeines [P-Rechtlers ab.

en: Gutes Zusammenspiel bei der rechtsge-
iibergr. Beratung regulierter Branchen.
vicklungsmoglichkeiten: Dass die Kanzlei
n Stuttgart auch ein Biiro in Karlsruhe unter-
wird im Markt kaum wahrgenommen. Ver-
irkungen auf Partnerebene oder eine deutlichere
nale Profilierung konnten dazu beitragen,

DIUGA
Wiirttemberg (ohne Stuttgart) | || | 1" [ [ [#¥
ewertung: Die geschitzte Heidelberger Kanzlei
it sich als ehem. Rechtsabteilung von Heidelber-
er Druckmaschinen inzw. zu einer mittelstandsfo-
ierten Einheit entwickelt, die zahlr. Unterneh-
bei Investitionen u. vertriebsrechtl. Fragen
hiufig mit Auslandsbezug. Ein Schwerpunkt
ind Vertrage zu Kooperationen, Lizenzen, For-
ng u. Entwicklung. Auch bei Transaktionen ist
titig, so begleitete sie zuletzt ein Technolo-
nternehmen beim Kauf eines Handelsunter-
ehmens in Schweden. Die Erweiterung des Man-
mtenstamms ist ein wichtiger Schritt, denn die
ei steht vor der Herausforderung, sich von
ihrer langj. Kernmandantin Heideldruck zu eman-
n. Diese baut derzeit wieder eine eigene
echtsabteilung auf, und auch wenn Adjuga v.a.
vielen Vertriebs- u. IT-Themen gesetzt bleibt,
‘bricht perspektivisch ein Teil des Geschiifts weg.
Dasses zuletzt u.a. gelang, iiber Kontakte zu ehem.
_Heideldruck-Mitarbeitem in weiteren Unterneh-
“men FuB zu fassen, ist daher ein wichtiger Schritt.
Stirken: Gute Kenntnis der Anlagen- u. Maschi-
‘nenbaubranche.
Hiiufig empfohlen: Dr. Tilo Jung
Kanzleititigkeit: Gesellschaftsrecht M&A, Re-
strukturierung, Handels- u. Vertriebsrecht, Produkt-
 haftungsrecht, Gewerbl. Rechtsschutz, Arbeitsrecht.
Auch Prozessfiihrung, inkl. Schiedsverfahren.
(3Eq.-Partner, 3 Sal.-Partner)
~ Mandate: @@ Lfd. Heidelberger Druckmaschi-
' nen; SDax-Unternehmen, u.a. bei Outsourcingver-
 trag fiir ww. Telekommunikations- u. Netzwerk-
dienstleistungen sowie Rahmenliefervertrag mit
US-Hersteller; Maschinenbauer bei Entwicklungs-
kooperation mit jap. Unternehmen; div. Mittel-
 stindler bei Vertriebsthemen im Ausland, auch
 Schiedsverfahren.

-~ BARTSCH n
‘Baden-Wiirttemberg (ohne Stuttgart) | [ | [ B [ |

~ Bewertung: Die im Stidwesten empfohlene Kanz-
lei mit Sitz in Karlsruhe baut zielstrebig das Ge-
schaft um ihren IT-rechtl. Kern aus. So erwies sich
ein Quereinsteiger, der im Vorjahr samt Team fiir
Bartsch in Stuttgart erdffnet hat, als sinnvolle Er-

@ Referenzmandate, umschrieben
@@ Referenzmandate, namentlich
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Sinn u. Sichtbarkeit des 2. Standorts zu erhéhen.
Hiiufig empfohlen: Dr. Hannes Kern (,hervorra-
gende Fachkenntnisse, einer der kommenden An-
willte im Vergaberecht*, Wettbewerber; .,schnell,
priizise, innovativ", Mandant)

Kanzleititigkeit: Schwerpunkt in der Beratung
regulierter Branchen, v.a. Gesundheit, Verkehr,
Gliicksspiel, Energie; Gesellschaftsrecht inkl. Pro-
zessfiihrung; Vergaberecht u. Kartellrecht (insbes.
Schadensersatzprozesse auf Kligerseite); Arbeits-
u. Immobilienrecht, Gewerbl. Rechtsschutz, Com-
pliance. Mandantschaft: Kommunen u. Verbénde,
offentl. Unternehmen wie Stadtwerke, zunehmend
Privatunternehmen. (4 Partner, 1 Counsel, 3 Asso-
ciates, 1 of Counsel)

aden-Wiirttemberg (ohne Stuttgart)

Mandate: @@ Stadtwerke Miinchen u. Stadtwer-
ke Verkehrsgesellschaft Frankfurt, u.a. zu Scha-
densersatz ggii. ,Schienenkartell‘; Tipico, u.a. bei
Vergabe der Sportwettkonzessionen; DocMorris
bzgl. Marktzugang in Dtl.; Linde Gas Thera-
peutics in Vergabeverfahren ggii. Krankenhaus-
Einkaufsverbund; Glux (China) in Prozess um
LED-Lieferungen nach Dtl.; MVV Energie,
Zweckverbiande Landeswasserversorgung u.
Bodensee-Wasserversorgung, u.a. zu Schadens-
ersatz ggii. ,Hydrantenkartell’; Cheférzte der
Uniklinik Freiburg bei Ausgriindung u. Joint Ven-
ture mit Medizintechnikherstellern; UST Global
bei Outsourcing der IT-Sparte eines Logistik-
dienstleisters.
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Einbeziehung ihrer eigenen Mark

giiltige oder objektiv nachpriifbare Bewertung. Es |st mogilch dass eine andere Recherchemethode zu anderen Ergebnissen filhren wiirde.
Innerhalb der einzelnen Gruppen sind die Kanzleien alphabetisch geordnet.

t. Der JUVE Verlag beabsichtigt mit dieser Tabelle keine allgemein

giinzung. Mit seiner Hilfe konnte u.a. die Tatigkeit
fiir die langj. Bartsch-Mandantin PTV in den Be-
reichen Cloud Computing u. Big Data ausgeweitet
werden. Zudem rundet das Stuttgarter Team die
Expertise zu Social Media u. E-Commerce ab.
Insges. ist die Kanzlei inzw. weitaus breiter auf-
gestellt, als die Fokussierung der offentl. Wahr-
nehmung auf den renommierten IT-Spezialisten

Anwaltszahlen: Angaben der Kanzleien zur BirogrdBe vor
Ort. Sie spiegeln nicht zwingend die GesamtgrdBe einer
Kanzlei wider.

Bartsch vermuten lsst. So begleitet sie ihre tech-
nologieorientierten Kernmandanten auch bei Bau-
u. Immobilienprojekten sowie Transaktionen, wo
fiir den arbeitsrechtl. Teil ein Frankfurter Partner
zunechmend an Renommee im Markt gewinnt. Da-
neben nimmt die Beratung von Unternehmen au-
Berhalb der IT-Branche zu, auch Family Offices
gehoren zu den Mandanten.
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